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Kanzleigründung
So gelingt der Start in die Selbstständigkeit
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Der Schritt in die Selbstständigkeit mit einer eigenen 
Kanzlei ist ein bedeutendes Ziel für viele Juristinnen  
und Juristen, bringt jedoch auch einige Herausforderungen 

mit sich. Neben dem Wettbewerb auf dem Markt ist der administra-
tive Aufwand oft höher als erwartet. Um diese Hürden erfolgreich  
zu überwinden, braucht es nicht nur juristisches Fachwissen, sondern 
auch strategische Planung und effiziente Lösungen. Hier können 
moderne Office-Lösungen Kanzleigründer:innen den Start erheblich 
erleichtern.

Die ersten Schritte in die Selbstständigkeit

Der Weg in die Selbstständigkeit beginnt mit sorgfältiger Planung. 
Welche Rechtsgebiete möchten Sie abdecken? Wer ist Ihre Ziel-
gruppe? Wie wollen Sie sich positionieren? Diese Fragen sind ent-
scheidend für die erfolgreiche Etablierung Ihrer Kanzlei. Neben 
diesen inhaltlichen Überlegungen sind auch organisatorische 
Fragen wie die Wahl des Standorts und die Außendarstellung 
essenziell. Gerade in der Gründungsphase sollten Sie sich auf  
Ihre Kernkompetenzen konzentrieren und gleichzeitig die Kosten 
geringhalten.

Die E-Kanzlei: Flexibel und kosteneffizient

Ein vielversprechendes Modell für Kanzleigründer ist die E-Kanzlei. 
Sie ermöglicht flexibles Arbeiten, ohne zu Beginn hohe Fixkosten 

Selbstständig als Anwältin und Anwalt:  
Der perfekte Einstieg

aber die damit verbundene Arbeit ist nicht zu unterschätzen. 
LinkedIn gibt mir die Möglichkeit, innovative Legal Tech, meine 
Vorstellungen von Kanzleikultur oder Herausforderungen rund 
um die Selbstständigkeit mit meinem Netzwerk zu teilen und zu 
diskutieren. Ich nehme aus diesem Diskurs viel Wissen und Inspi-
ration mit. Auch meine Mandanten und Mandantinnen werden 
oft über LinkedIn auf unser Angebot aufmerksam und kommen 
durch Empfehlungen aus meinem LinkedIn-Netzwerk.

Welchen Rat können Sie Anwälten und Anwältinnen 
geben, die sich selbstständig machen möchten?

Es gibt keinen Blueprint für eine erfolgreiche Kanzleigründung. 
Erfolgreich gründen kann man mit oder ohne Bestandsmandate, 
mit großem Netzwerk oder nur wenigen Kontakten, mit Speziali-
sierung oder als Generalist. Wichtig ist, dass man auf seine eigene 
authentische Art und Weise an die Gründung herangeht. Wer sich 
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in eine Rolle zwängt, die ihm nicht entspricht, verbraucht zu viel 
Energie. Das vorweg gesagt, hier meine persönliche Beobachtung: 
Bringt jemand nicht bereits Mandate mit, ist eine konsequente 
Präsenz auf Social Media ein Türöffner – das gilt umso mehr, desto 
sichtbarer die anwaltliche Spezialisierung ist.

Vielen Dank für das Gespräch

für Büros oder Personal tragen zu müssen. Mit einer virtuellen 
Geschäftsadresse erhalten Sie einen seriösen Kanzleisitz, ohne 
dauerhaft ein Büro zu mieten. Diese Lösung hilft, die Fixkosten 
niedrig zu halten, während Sie Ihre Kanzlei aufbauen. Ergänzen 
Sie Ihre E-Kanzlei mit einer eigenen Telefonnummer und einem 
Kanzleischild, um einen professionellen Eindruck bei Mandanten 
zu hinterlassen.

Stundenweise Raumanmietung – Flexibel bleiben 
und Kosten sparen

In der Anfangszeit benötigen Sie möglicherweise nicht täglich  
ein voll ausgestattetes Büro. Für wichtige Termine oder Bespre-
chungen können Sie stundenweise Räumlichkeiten mieten. Diese 
repräsentativen Räume ermöglichen es Ihnen, professionell auf
zutreten, ohne langfristige Mietverträge einzugehen. Diese Flexi-
bilität bietet Ihnen die Freiheit, sich auf den Aufbau Ihrer Kanzlei 
zu konzentrieren, während Sie gleichzeitig Kosten sparen.

Backoffice-Unterstützung: Entlastung im Kanzlei
alltag

Neben der juristischen Arbeit fallen zahlreiche administrative 
Aufgaben an – von der Telefonannahme über Postbearbeitung  
bis zur Terminkoordination. Diese Aufgaben können viel Zeit  
in Anspruch nehmen. Eine Backoffice-Unterstützung übernimmt 
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diese Aufgaben für Sie, sodass Sie sich voll auf Ihre juristische 
Arbeit konzentrieren können. Das Backoffice sorgt dafür, dass  
Ihr Kanzleibetrieb reibungslos läuft und Ihre Kanzlei stets profes-
sionell nach außen auftritt.

Professioneller Start und Netzwerke

Der professionelle Start Ihrer Kanzlei ist entscheidend für deren 
langfristigen Erfolg. Neben den erwähnten Office-Lösungen soll-
ten Sie auch ein starkes Netzwerk aufbauen und aktiv Kontakte 
zu Kollegen, potenziellen Mandanten und Branchenverbänden 
pflegen. Ein gut gepflegtes Netzwerk kann Ihnen nicht nur bei 
der Mandantenakquise helfen, sondern auch wertvolle Unterstüt-
zung und Empfehlungen bieten.

Eine Kanzleigründung muss nicht zwangsläufig mit hohen Inves-
titionen und komplexer Organisation verbunden sein. Anbieter 
von Businesscentern bieten flexible Lösungen, um den Start in die 
Selbstständigkeit erfolgreich zu gestalten. Mit virtueller Geschäfts-
adresse, flexibler Raummiete, professioneller Backoffice-Unter-
stützung und einem soliden Netzwerk können Sie Ihre Kanzlei 
effizient und kostensparend aufbauen.

Dieses Konzept ermöglicht es Ihnen, Ihre Ressourcen zu schonen, 
sich auf Ihr Kerngeschäft zu fokussieren und dennoch professionell 
zu wirken. Gerade in der Gründungsphase ist das ein entschei-
dender Vorteil. Mit den richtigen Partnern und einer durchdach-
ten Strategie an Ihrer Seite kann der Schritt in die Selbstständig-
keit gelingen und die Grundlage für eine erfolgreiche Kanzlei 
gelegt werden.
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Die Selbstständigkeit birgt für Sie zahlreiche Herausforderungen, von der 
Berufshaftung bis zur Kanzleiorganisation. juris unterstützt Sie hier mit 
intelligent vernetztem Rechts- und Praxiswissen. So haben Sie nicht nur 
mehr Zeit für Ihre neuen Mandanten, sondern auch die Gewissheit, immer 
mit vollständigen, aktuellen Rechtsinformationen zu arbeiten.

IM ANWALTSBERUF DIREKT 
ERFOLGREICH DURCHSTARTEN.
MIT JURIS.

juris.de Wissen, das für Sie arbeitet.
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